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Актуальность исследования обусловлена тем, что во многих странах субъекты малого предпринимательства (далее — МСП) играют важную экономическую и социальную роль в развитии экономики в целом. От уровня развития малого бизнеса зависят многие показатели, такие как уровень конкуренции, внедрение новых технологий, эффективность производства и т. д.
Малые и средние предприятия (МСП) обеспечивают рост доли экономически активного населения, что увеличивает доходы граждан и сглаживает диспропорции в благосостоянии социальных групп. Малые предприятия достаточно гибкие и подвижные и быстро реагируют на спрос потребителей, тем самым заполняют ниши в экономике с более высоким уровнем доходности, чем обеспечивают быстрое насыщение платежеспособного спроса, необходимого для сдвигов в экономике страны. Также стоит отметить, что благодаря МСП развивается конкурентная среда, происходит рост доходной части бюджетов всех уровней. 
Актуальность обращения к теме развития малого бизнеса обусловлена следующим:
во-первых, мировой практикой ведения бизнеса доказано, что предпринимательство занимает важное место в национальной экономике любого государства, ведь оно во многом определяет темпы экономического роста, объем и структуру валового национального продукта, порождает здоровую конкуренцию и обеспечивает занятость населения;
во-вторых, невозможно отрицать тот факт, что развитие малого бизнеса в Российской Федерации существенно отстает не только от развитых, но и развивающихся стран. Например, по индексу «Doing Business», составляемому Всемирным банком на основе годовых отчетов, наша страна занимает 28 место, на которое она поднялась в 2021 году;
Выбранная тема является действительно актуальной, вопросы поддержки малого бизнеса, стимулирования роста предпринимательской активности часто обсуждаются на государственном уровне. 
в-третьих, вопросы поддержки малого бизнеса, стимулирования роста предпринимательской активности часто обсуждаются на государственном уровне. Президент РФ и Правительство РФ уделяют большое внимание развитию МСП. Так, Владимир Владимирович Путин подчеркивает: «Важным драйвером развития современной экономики является малый, средний бизнес». По его словам, в Европе на долю малого бизнеса приходится более половины ВВП страны. «У нас значительно меньше, к сожалению, но мы ставим перед собой задачу довести уровень малого бизнеса в России к 2030 г. до 40%», - отметил он.
Поэтому исходя из ситуации, складывающейся в экономике Российской Федерации, крайне важно проанализировать опыт развития малого бизнеса в России и в развитых странах мира и определить дальнейшие направления государственной поддержки МСП.
Цель исследования заключается в выявлении проблем  малого предпринимательства в Российской Федерации на примере ООО и разработке рекомендаций по совершенствованию его деятельности .
В соответствии с указанной целью, в работе поставлены и решены следующие задачи:
- изучить сущность и роль малого предпринимательства в социально-экономическом развитии;
- рассмотреть основные формы и методы поддержки малого предпринимательства в развитых странах;
- провести анализ поддержки малого предпринимательства в России;
- определить проблемы развития малого предпринимательства в России;
- выявить меры по улучшению условий ведения предпринимательскойдеятельности;
- разработать рекомендации по повышениюуровня доступности финансирования субъектов малого предпринимательства.
Объект исследования –ООО астерии как представтель малого бизнеса в России.
Предмет исследования – экономические отношения, возникающие в процессе государственной поддержки малого бизнеса в России в современных условиях.
Методы исследования: анализ, синтез, сравнение и др.
В процеесс
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[bookmark: _Toc103062914]1.1. Сущность и роль малого предпринимательства в социально-экономическом развитии
В первую очередь, необходимо дать определение и обратить внимание на основные критерии и черты предпринимательства. Предпринимательство подразумевает особый вид деятельности, связанный сфинансовым риском, ограниченностью ресурсов и конкурентной борьбой и направлено на создание материальных благ и услуг с целью получения прибыли. Основные черты предпринимательства, отличающие его от других видов экономической деятельности:
- стратегическая целевая ориентация на прибыль;
- экономическая заинтересованность;
- самостоятельность деятельности;
- независимость осуществляемых действий;
- динамичность;
- творческая составляющая;
- активный поиск новых решений и возможностей;
- постоянная готовность к риску.
Современные экономисты предлагают рассматривать предпринимательство в трех аспектах:
- как экономическую категорию;
- как метод хозяйствования;
- как тип экономического мышления.
Как экономическую категорию предпринимательство характеризуют его субъекты и объекты.
Субъектами предпринимательства могут быть:
- частные лица;
- группы лиц, связанные между собой договорнымиотношениями и экономическим интересом;
- государство в лице его соответствующих органов.
Объектом предпринимательства является наиболее эффективное сочетание факторов производства с целью максимизации доходов.
Для предпринимательства как метода ведения хозяйства характерны следующие три условия:
1) самостоятельность и независимость хозяйствующих субъектов, наличие у них определённых прав и свобод – по выбору вида деятельности, источников финансирования, доступ к ресурсам, установление цен на продукцию, распоряжение прибылью;
2) ответственность за принимаемые решения, их последствия и связанный с этим риск, так как предприниматель действует в обстановке неопределённости;
3) ориентация на достижение коммерческого успеха, стремление к увеличению прибыли. Но в современном бизнесе такая установка не является самодовлеющей. Деятельность многих предпринимательских структур выходит за рамки экономических задач, они принимают участие в решении социальных проблем, жертвуют своими средствами на развитие культуры, образования, охрану окружающей среды и т.д.
Предпринимательство как особый тип экономического мышления характеризуется совокупностью оригинальных взглядов и подходов к принятию решений. Центральную роль в этом случае играет личность предпринимателя. 
Основные положения, регулирующие предпринимательскую деятельность, закреплены в Гражданском Кодексе РФ. В соответствии с ГК РФ предпринимательская деятельность представляет собой инициативную самостоятельную деятельность граждан и их объединений, направленную на получение прибыли.Цели предпринимательской деятельности делятся на стратегические (долгосрочные) и текущие. Стратегическая цель имеет экономическую и социальную форму. Экономическая стратегическая цель связана с получением прибыли и дохода. Социальная стратегическая цель связана с повышением имиджа и социального статуса предпринимателя. По своей сути имидж и социальный статус представляет собой человеческий капитал.
Текущие цели предпринимательства выражаются в экономической форме. Они имеют внутреннюю и внешнюю направленность.
К текущим целям внутренней направленности относят:
- развитие собственного дела, организацию его эффективного 
функционирования;
- накопление капитала;
- повышение производительности и эффективности труда, а также 
повышение качества выпускаемой продукции.
К текущим целям внешней направленности относят:
- обеспечение выживаемости организации в условиях конкуренции;
- максимизацию прибыли;
- удержание доли рынка и завоевание новой.
Функции предпринимательства представляют собой внешнее проявление свойств в определенной системе отношений. Они разделяются на макроэкономические и микроэкономические.
Макроэкономические функции предпринимательства:
1) приращение общественного материального и духовного богатства;
2) рациональное использование природных ресурсов;
3) создание новых рабочих мест.
Микроэкономические функции предпринимательства:
1)	организация эффективного динамично развивающегося производства;
2)	постоянная комбинация факторов производства и поиск их оптимального сочетания;
3)	усовершенствование производящих структур;
4)	использование инновационных технологий.
Для отнесения хозяйствующего субъекта к малому бизнесу необходимо соблюдение определенных условий. Критерии отнесения к малым предприятиям перечислены в федеральном законе от 24.07.2009 г. № 209-ФЗ «О развитии малого предпринимательства в Российской Федерации» (рис. 1.1.).
 (
Среднесписочная численность работников за предшествующий календарный год
)

 (
Доход, полученный от предпринимательской деятельности за предшествующий календарный год
)

 (
Доля от участия других лиц в уставном капитале хозяйственных обществ, хозяйственных партнерств
)


Рис.1.1. Критерии отнесения к субъектам малого предпринимательства
Что касается наполнения данных критериев, то федеральным законодательством они определены отдельно для микропредприятий, малых и средних предприятий (таблица 1.1).
Для нормальной своей деятельности в соответствии с законодательством и своими уставными целями и задачами субъекты малого предпринимательства должны располагать, по крайней мере, помещениями, современной офисной техникой, обученным персоналом, технологиями работы с контрагентами и финансовыми средствами на осуществление своей деятельности.







Таблица1.1
Сравнение критериев отнесения к субъектам малого предпринимательства
	Критерии
	Микропредприятие
	Малое предприятие
	Среднее предприятие

	Средняя численность работников,чел.
	
До 15
	
До 100
	
От101до250

	Доход,млн. руб.
	120
	800
	2000

	Дляюридическихлиц:
-доляиностранныхвложений,%
	
49

	-доляроссийскихмуниципальных образований, общественныхи религиозных образований, фондов, субъектовРФ
	

25



Основные показатели деятельности малого бизнеса в России за2020-2021гг.представленывтаблице1.2.
По данным таблицы 1.2 видно, что за 2020-2021 гг. количество рассматриваемых предприятий колеблется, но самое существенное и стабильное сокращение отмечено по микропредприятиям – на 145995 ед. за три года, остальные показатели, в основном, имеют тенденцию к росту.
Субъекты малого предпринимательства могут принимать следующие организационно-правовые формы: хозяйственные общества; хозяйственные партнерства; производственные кооперативы; потребительские кооперативы; крестьянские (фермерские) хозяйства; индивидуальные предприниматели.
Анализ участия числа малых предприятий в различных отраслях экономики показал, что наибольший удельный вес таких предприятий приходится на оптовую и розничную торговлю, а также ремонт автотранспортных средств и мотоциклов (34,8 %). 
Таблица 1.2
Основные показатели деятельности субъектов малого предпринимательства в Российской Федерации (по данным Росстата)
	Показатель
	Малыепредприятия
	Средниепредприятия

	
	всего
	вт.ч.микропредприятия
	

	
	2020г.
	2021 г.
	2021г.
	2020г.
	2021 г.
	2021г.
	2020г.
	2021 г.
	2021г.

	Числопредприятий
	2770562
	2754577
	2659943
	2597646
	2497879
	2421651
	13346
	13309
	13682

	Среднесписочнаячисленность работников(безвнешнихсовмест.),тыс.человек
	


10055,9
	


10854,7
	


10719,9
	


5005,7
	


4687,2
	


4919,4
	


1676,6
	


1499,9
	


1464,9

	Среднемесячная заработная платаработников,руб.
	

21546
	

24433
	

27569
	

18140
	

19943
	

23618
	

31931
	

34346
	

38395

	Оборотпредприя
тий,млрд.руб.
	
38877,0
	
48459,2
	
53314,2
	
20158,8
	
20872,8
	
23888,6
	
7590,4
	
7452,2
	
7464,6

	Инвестициивосновной капитал,млрд.руб.
	

801,6
	

998,5
	

1057,4
	

390,1
	

444,7
	

543,0
	

391,5
	

413,1
	

374,0

	Внеоборотные активы,млрд.руб.
	
35522,4
	
16359,9
	
43490,1
	
29674,0
	
10932,8
	
37645,2
	
2936,2
	
2643,9
	
2566,4

	Оборотныеактивы,
млрд.руб.
	
56310,4
	
39092,1
	
44949,2
	
42939,5
	
23739,9
	
30154,2
	
6125,6
	
6267,4
	
5798,2

	Капиталирезервы,млрд.руб.
	
25156,0
	
11624,3
	
39733,4
	
21250,8
	
6983,1
	
34278,5
	
2274,6
	
1961,6
	
2091,2












Рассмотрим число малых предприятий по видам экономической деятельности (рисунок 1.2


1	2	3	4	5	6	7	8	9

 (
18%
8%
13%
9%
8%
6%
35%
)2, 1%


Рис. 1.2  - Число малых предприятий по видам деятельности, 2021 г.
1 - Сельское, лесное хозяйство, охота, рыболовство и рыбоводство (2,1%);
2 - Добыча полезных ископаемых; обеспечение электрической энергией, газом и паром; кондиционирование воздуха (13%);
3 - Обрабатывающие производства (8,4);
4 – Строительство (12,7%);
5 - Торговля оптовая и розничная; ремонт автотранспортных средств и мотоциклов (35%);
6 - Транспортировка и хранение (6%);
7 - Деятельность по операциям с недвижимым имуществом (8%);
8 - Деятельность профессиональная, научная и техническая (9%);
9 - Другие виды деятельности (18%).

На обрабатывающие производства приходится 8,4 % малых предприятий, на строительство – 12,7%. Наименьший удельный вес приходится на сельское и лесное хозяйство, рыбоводство (2,1 %), что обусловлено отраслевыми особенностями данных видов деятельности.
Несколько иная картина наблюдается по числу средних предприятий (рисунок 1.3). Так, на сельское хозяйство, рыбоводство приходится уже 12,5%, примерно одинаковый удельный вес занимают средние предприятия, занимающиеся обрабатывающими производствами и оптовой, розничной торговлей, ремонтом автотранспортных средств, мотоциклов – 25,6 % и 26,4 % соответственно. Строительной деятельностью занимаются 11,9% средних предприятий.

[image: ]
Рис.1.3 - Число средних предприятий по видам деятельности, 2021 г.
1 - Сельское, лесное хозяйство, охота, рыболовство и рыбоводство 
2 - Добыча полезных ископаемых; обеспечение электрической энергией, газом и паром; 
кондиционирование воздуха 
3 - Обрабатывающие производства 
4 - Строительство 
5 - Торговля оптовая и розничная; ремонт автотранспортных средств и мотоциклов 
6 - Транспортировка и хранение 
7 - Деятельность по операциям с недвижимым имуществом 
8 - Деятельность профессиональная, научная и техническая 
9 - Другие виды деятельности

Российские субъекты малого бизнеса сталкиваются в своей деятельности с разнообразными проблемами. Это и недостаточность финансирования (для начала деятельности зачастую привлекается заемный капитал, отсутствие дополнительных финансовых источников для модернизации и развития бизнеса), непростая процедура оформления кредитов и их высокий процент, незначительные инвестиции в малый бизнес, активная конкуренция и, конечно, высокий уровень налоговой нагрузки, что приводит порой к сознательному занижению предпринимателями своей прибыли и, как следствие, к уменьшению налоговых поступлений в бюджет. Все эти факторы негативно влияют на развитие экономики.
Малые предприятия являются одним из важнейших сектором российской экономики. Создание дополнительных рабочих мест, развитие конкуренции, а, следовательно, улучшение качества товаров и услуг, рост и развитие национальной экономики - за все это отвечает малый бизнес. Именно от нормального функционирования данной сферы в государственной экономике зависит благо состояние страны и общества. Предпринимательская среда не только содействует увеличению материального и социального потенциалов сообщества, но и формирует благосклонную почву для практической реализации возможностей и талантов каждого человека 
Таким образом, в современных условиях малый и средний бизнес (малое и среднее предпринимательство) является неотъемлемой частью национального экономического развития страны. А на основе всего вышесказанного можно заявить, что малое предпринимательство является важнейшим субъектом экономической системы государства и выполняет важнейшие функции для развития экономики в целом
[bookmark: _Toc103062915]1.2. Основные формы и методы поддержки малого предпринимательства в развитых странах
Предпринимательство может активно развиваться только в том случае, если своевременно и системно осуществляется государственная поддержка, а также создается соответствующая инфраструктура поддержки. Все субъекты предпринимательской деятельности должны иметь равные возможности доступа к материальным, финансовым, трудовым, информационным и природным ресурсам и формам поддержки.Государство оказывает воздействие на экономику страны посредством законодательных ограничений, налоговой системы, обязательных платежей и отчислений, государственных инвестиций, субсидий, льгот, кредитования, осуществления государственных социальных и экономических программ.
На сегодняшний день определены следующие методы государственного воздействия на предпринимательскую деятельность:
1. Экономические методы:
- налогообложение;
- перераспределение доходови расходов;
- ценообразование;
- осуществление государственной предпринимательской деятельности
. Административные методы (используются в случае, когда экономические неэффективны или неприемлемы):
- принятие и корректировка законодательства и контроль за его соблюдением.
Все эти методы призваны регулировать предпринимательство, развивать его инфраструктуру, а также стимулировать реализацию его экономического потенциала. В настоящее время в развитых странах сложилась устойчивая система государственной поддержки субъектов МСП на общегосударственном, региональном, местном уровнях, а также большой акцент направлен на начинающих предпринимателей. Практически во всех странах создана инфраструктура поддержки малого бизнеса, действует нормативно-правовое законодательство и государственные программы поддержки МСП, которые достаточно динамично изменяются. В Таблице 3 представлены виды государственной поддержки в развитых странах.



Таблица 1.3
Виды государственной поддержки в развитых странах
	Виды поддержки
	Сущность

	Финансовая
	Осуществляется в виде прямых займов, долевого участия в займах коммерческих банков, гарантирование займов.

	Юридическая
	Помощь при регистрации МСП

	Бухгалтерская
	Ведение бухгалтерских книг, составление бухгалтерской отчетности

	Административно - хозяйственная
	Аренда помещений на выгодных условиях, предоставление технического оборудования

	Организационно - финансовая
	Разработка бизнес-планов, поиск инвесторов

	Техническая
	Оказание и оплата консультационных и проектных услуг

	Обучающая
	Подготовка и переподготовка кадров в специализированных центрах и на рабочих местах

	Маркетинговая
	Продвижение МСП

	Информационная
	Интернет – площадка, облегчающая доступ ко всем формам государственной поддержки

	Налоговая
	Налоговые льготы, налоговые каникулы




К представленным в таблице 3 видам поддержки можно также добавить, что в развитых странах существуют специализированные органы по развитию субъектов МСП. Например, в США - Администрация малого предпринимательства (SBA), в Германии - генеральный Директорат малого бизнеса, ремесленничества, услуг и свободных профессий (DG VIII), в Великобритании - Национальное Агентство по обслуживанию малого бизнеса (SBS), в Венгрии – «Национальный Совет по развитию предпринимательства». Деятельность данных органов государственного управления направлена на реализацию следующих функций: 
1) Разработка стратегии развития предпринимательской деятельности во взаимодействии с общим социально-экономическим развитием страны. Специализированные органы должны приниматься комплексные долгосрочные меры, обеспечивающие малому и среднему бизнесу широкие возможности для развития и достижения им конкурентных преимуществ.
2) Совершенствование нормативно - правовой базы, предложение о корректировки федеральных и региональных законодательных и нормативно-правовых актов.
3) Минимизирование административных и контрольных функций государства, всевозможное поощрение предпринимательской деятельности, осуществление безопасности предпринимателей и их собственности.
4) Оказание финансовой и материальной поддержки, сдача в аренду государственной собственности и предоставление возможности покупки ее на льготных условиях, создание упрощенного доступа к государственным заказам.
5) Формирование инфраструктуры поддержки малого предпринимательства, развитие системы оказания высокоспециализированных консультационных услуг, совершенствование обучения и повышения квалификации предпринимателей. 
Что касаемо становления государственной поддержки, то в мировом опыте можно выделить несколько этапов: 
Антикризисные меры 1929-1938 гг. можно рассматривать как первый этап формирования государственной политики поддержки малого предпринимательства. Именно в этот период начинают создаваться косвенные инструменты поддержки предпринимательства в разных странах. Второй этап становления государственной поддержки субъектов МСП начинается в развитых странах мира (США, Япония и страны Западной Европы) во второй половине XX века. В это время формируется специальная государственная инфраструктура поддержки субъектов МСП, создаются специальные управленческие органы с соответствующими функциями. Государственные структуры, ответственные за развитие МСП на всех уровнях власти, формируют государственный аппарат системы поддержки субъектов МСП. Активная политика государственной поддержки предпринимательства в США была развернута в 1953 году. В 1958 году была принята государственная программа «Инвестиционные компании малого бизнеса». Она была предназначена для того, чтобы стимулировать и дополнять потоки частного акционерного капитала и долгосрочных ресурсов, необходимых малым предприятиям для нормального функционирования их бизнеса, его роста, расширения и модернизации, но не имеющихся в достаточном количестве». Также в 1958 году был создан Европейский инвестиционный банк. В соответствии с Римским договором о создании ЕЭС, при этом одним из приоритетов деятельности банка является в том числе поддержка малого предпринимательства. В других странах Европы в 60-70-е гг. XX века также проводилась активная политика в области МСП. Третий, современный, этап развития малого предпринимательства и системы его поддержки связан с обеспечением устойчивого развития не только национальной экономики в целом, но и сектора МСП в частности. Наибольшее значение приобретают сегодня формы протекционистского характера в сфере национального МСП и развития международных экономических отношений данного сектора экономики с целью проникновения на новые рынки, примером являются центры по поддержки экспорта. 
По мнению многих исследователей, именно финансовая поддержка, к которой относятся бюджетные инвестиции, льготные займы, государственные и муниципальные гарантии по обязательствам субъектов МСП является наиболее значимой государственной поддержкойдля малых и средних предприятий.
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Поддержке российского малого бизнеса уделяется значительное внимание в стратегических документах и нормативных правовых актах. Так, в 2019 годубыла принята Стратегия развития малого предпринимательства в Российской Федерации на период до 2030 года.
Главным инструментом развития сектора МСП является Программа государственной поддержки малого предпринимательства, которая реализуется Минэкономразвития России с 2005 года.В настоящее время в Программе участвуют все 85 субъектов Российской Федерации. Программа осуществляется в соответствии с Правилами предоставления и распределения субсидий из федерального бюджета бюджетам субъектов Российской Федерации на государственную поддержку малого предпринимательства, а также на реализацию мероприятий по поддержке молодежного предпринимательства, утвержденными постановлением от 29 декабря 2019 г. № 1538.
В рамках Программы предусмотрен комплекс мер, включающий более 20 приоритетных мероприятий, направленных на удовлетворение потребностей в финансовых, имущественных, информационных ресурсах субъектов предпринимательской деятельности. Основные направления представлены на рисунке1.4.
Так, объем финансирования Программы в 2021 году составляет 
7,5 млрд. рублей на поддержку малого предпринимательства. В связи со сложным экономическим положением в нашей стране, федеральные субсидии малому бизнесу от государства в 2021 году существенно сократили
Важным условием реализации Программы является право субъекта Российской Федерации подать заявку на любые наиболее приоритетныеи востребованные мероприятия, утвержденные региональной программой поддержки субъектов малого предпринимательства, и привлечь на решение региональных проблем значительные средства федерального бюджета.
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Рис.1.4 – Основные механизмы поддержки программы
Программа меняет акценты в разные периоды развития предпринимательства в России, формируя необходимые инструменты поддержки субъектов МСП, в том числе:
- с 2017 года создан механизм учета особенностейсоциально-экономического развития регионов;
- мероприятия, реализуемые в рамках Программы направлены в большей степени на поддержку производственных компаний;
- сегодня основными задачами в рамках Программы являются вовлечение МСП в цепочку поставщиков, переход созданной инфраструктурына самоокупаемость, а также ориентирование предприятий на импортозамещение и экспорт;
- с 2020 года начато формирование сервисной модели предоставления поддержки субъектам малогопредпринимательства путем обеспечения наличия на территории субъекта Российской Федерации, созданных в рамках Программы основных объектов инфраструктуры поддержки предпринимательства, предоставляющими базовый перечень услуг.
Таблица 1.4
Финансовое обеспечение мероприятий, направленных на развитие малого предпринимательства, в 2009-2021 гг. 
	Год предоставления субсидии из федерального бюджета
	Сумма субсидий, предоставленных из федерального бюджета, на реализацию мероприятий, направленных на развитие малого предпринимательства
	Количество субъектов Российской Федерации, получивших субсидии из федерального бюджета

	2009
	1 525 809,00
	55

	2010
	2 548 881,13
	63

	2011
	3 277 406,75
	59

	2012
	3 643 774,12
	67

	2013
	18 634 424,30
	82

	2014
	17 820 000,00
	82

	2015
	17 823 743,29
	80

	2016
	20 800 000,00
	82

	2017
	19 786 881,89
	83

	2019
	19 374 821,83
	82

	2020
	18 528 287,30
	85

	2021
	11 124 624,70
	85

	2021
	7 513 983,20
	82

	ИТОГО
	162 402 637,51
	-




Базовый перечень услуг включает в себя широкий спектр 
информационно-консультационных услуг, услуг, предоставляемых субъектам малого бизнеса, осуществляющих деятельность в области социального предпринимательства, промышленного производства и инноваций, экспортно-ориентированную деятельность, организациями инфраструктуры поддержки малого предпринимательства. 
Основные механизмы поддержки МСП делятся на прямые и непрямые формы поддержки. 
К прямым мерам относятся: 
- поддержка муниципальных программ, в том числе поддержка монопрофильных муниципальных образований (моногорода)(основные меры – гранты (предоставление безвозмездной субсидии начинающему предпринимателю в размере до 500 тыс. рублей на одного получателя поддержки), лизинг, субсидирование оборудования);
- модернизация производства(субсидирование лизинговых платежей 
и уплаты первого взноса до 15 млн. рублей, предоставление лизинг-гранта начинающим – до 1,5 млн. рублей, субсидирование расходов по уплате процентной ставки, приобретение оборудования до 15 млн. рублей на одного получателя поддержки);
- поддержка социального предпринимательства (субсидии на создание центров инноваций социальной сферы до 5 млн. рублей, создание частных детских садов – до 1,5 млн. рублей, создание дошкольных образовательных центров – до 15 млн. рублей, поддержка народных художественных промыслов; 
– до 1,5 млн. рублей, субсидии предпринимателям, реализующим социальные проекты– до 1,5 млн. рублей);
- развитие молодежного предпринимательства (в том числе предоставление субсидий на создание центров молодежного инновационного творчества в размере до 7 млн. рублей на одного получателя).
К непрямым мерам поддержки субъектов МСП относится создание имущественной, финансовой, консультационной и экспортной инфраструктуры, а также инфраструктуры в области инноваций и промышленного производства: 
-создание микрофинансовых организаций (предоставляющих займы 
до 3 млн. рублей по ставке, не превышающей 10% годовых); 
- создание гарантийных фондов (предоставляющих поручительства предпринимателям по кредитам в случае нехватки собственного залогового обеспечения – до 70% от суммы кредита);
 -создание и развитие инфраструктуры поддержки субъектов малого предпринимательства, направленной на оказание консультационной поддержки, в том числе центров поддержки предпринимательства, центров (агентств) координации поддержки экспортно ориентированных субъектов малого предпринимательства, центров инноваций социальной сферы;
 -создание и (или) развитие центров народных художественных промыслов и ремесел;
- создание и поддержка объектов инфраструктуры в области инноваций и промышленного производства (создание и развитие региональных центров инжиниринга, центров кластерного развития, центров прототипирования, центров сертификации, стандартизации и испытаний);
- создание и поддержка бизнес-инкубаторов, промышленных парков и технопарков.
Указанные мероприятия являются приоритетными мероприятиями государственной поддержки субъектов малого предпринимательства, охватывают широкий спектр деятельности, носят межотраслевой характер и доступны для субъектов малого предпринимательства, реализующих свою деятельность в различных сферах и находящихся на разных стадиях развития бизнеса. 
Так, по итогам реализации программы в 2021 году действует 330 объектов инфраструктуры поддержки:
- 143 бизнес-инкубаторов;
- 22 промышленных парка;
- 3 технопарка;
- 44 центра поддержки предпринимательства; 
- 18 центров инноваций социальной сферы;
- 2 центра народно-художественных промыслов;
-116 центров поддержки субъектов малого предпринимательства в области инноваций и промышленного производства:
- 30 центров кластерного развития;
- 41 центров инжиниринга;
- 19 центров прототипирования;
- 9 центров сертификации, стандартизации и испытаний;
- 4 центра коллективного пользования;
- 2 центра трансферта технологий;
- 2 центра коммерциализации технологий;
- 2 центра субконтрактации;
- 1 центр дизайна;
- 2 центра коллективного доступа при кластере;
- 1 инновационный центр в сфере IT-технологий;
- 1 учебно-инновационный центр подготовки кадров;
- 1 питомнический комплекс;
- 1 центр аддитивных технологий.
Программа оказывает значимый и положительный эффект на общие макроэкономические показатели страны, такие как валовый внутренний продукт, налоговые поступления и соответственно на доходную часть бюджета Российской Федерации. 
Так, по итогам проведенного за 2021 год мониторинга установлено, 
чтоэффект реализации Программы составляет:
· количество субъектов малого предпринимательства, получивших государственную поддержку, составило 167 265 единиц;
· создано 39 509новых рабочих мест и сохранено303 800 рабочих мест;
· поддержка на базе организаций, образующих инфраструктуру поддержки субъектов малого предпринимательства, оказывающих консультационную поддержку (центры поддержки предпринимательства, «бизнес-окна» в МФЦ), получили 119,8 тысяч физических и юридических лиц;
· количество экспортно-ориентированных предприятий, получивших поддержку, составило 12,8 тысяч единиц;
· количество субъектов малого предпринимательства, которым оказана поддержка на базе созданных объектов инновационной инфраструктуры, составило более 11,4 тысяч единиц; 
· 5,3 тысяч предпринимателей получили поддержку в рамках софинансирования мероприятий муниципальных программ поддержки малого предпринимательства;
· создано 1,5 тысячи новых бизнесов за счет предоставления грантовой поддержки начинающим предпринимателям; 
· 3,0 тысячи предпринимателей модернизировали свои производственные мощности;
· поддержка оказана 1,3 тысячи субъектов малого предпринимательства, осуществляющих социально ориентированную деятельность (по таким направлениям, как: создание центров времяпрепровождения детей, дошкольных образовательных центров, центров молодежного инновационного творчества, социальное предпринимательство, поддержка центров инноваций социальной сферы);
· сумма кредитов, выданных под поручительства региональных гарантийных организаций, созданных в рамках Программы с 2006 г., достигла 428,5 млрд. рублей (нарастающим итогом);
· общий объёмдействующих микрозаймов, выданных микрофинансовыми организациями, составила 18,6 млрд. рублей (нарастающим итогом). 
Из получивших поддержку субъектов малого предпринимательства наибольшее количество субъектов малого предпринимательства заняты в следующих сферах (рис. 1.5).


Рис.1.5 - Распределение получателей поддержки по видам экономической деятельности

Наибольшее количество получивших поддержку субъектов малого предпринимательства относится к категории микропредприятий – 46% и индивидуальных предпринимателей – 36%. Доли малыхи средних предприятий значительно меньше и составляют 12% и 6% соответственно (рис.1.6).


Рис.1.6 - Распределение получателей поддержки по категориям
субъектов малого предпринимательства

Среди получивших поддержку субъектов малого предпринимательства преобладают – юридические лица (60%), второе местопо количеству занимают индивидуальные предприниматели (36%), третье – крестьянские (фермерские) хозяйства (3%). Немного более 1%получателей – сельскохозяйственные потребительские кооперативы и потребительские кооперативы (рис. 1.7).
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Рис.1.7- Распределение получателей поддержки по организационно - правовым формам
С 2013 по 2021 год 1 659 553	 субъектов малого предпринимательства получили поддержку в рамках реализации соглашений о предоставлении субсидии на государственную поддержку малого предпринимательства, включая крестьянские (фермерские) хозяйства, исходя из данных, представленных в таблице 1.5
Таблица 1.5
Количество субъектов МСП, получивших поддержку в 2013-2021 гг.
	Год предоставления субсидии из федерального бюджета
	Количество субъектов малогопредпринимательства, получивших государственную поддержку, ед.
	Количество вновь созданных рабочих мест (включая вновь зарегистрированных индивидуальных предпринимателей), ед.

	2013
	125 469
	41 485

	2014
	145 271
	35 442

	2015
	252 462
	172 113

	2016
	246 824
	134 327

	2017
	134 384
	55 184

	2019
	261 174
	108 295

	2020
	201 600
	63 914

	2021
	159 299
	39 509

	2021
	133 070 
	20 669 

	ИТОГО
	1 659 553	
	670 938



Необходимо отметить, что в 2016 – 2019 годах субсидии из федерального бюджета распределялись на конкурсной основе. При этом предварительный лимит субсидии для каждого региона прямо пропорциональнозависел от количества зарегистрированных на его территории субъектов малого предпринимательства. В то же время регион мог представить заявки на получение сверхлимитных средств субсидии при условии обеспечения соответствующего регионального софинансирования.
С 2021 года установлен новый порядок распределения субсидий, в соответствии с новыми Правилами, согласованными со Счетной Палатой Российской Федерации. По новой методике больший объем субсидий предусмотрен для тех регионов, где не сформирована базовая инфраструктура для поддержки предпринимателей. Кроме того, учитываются социально-экономические особенности для предоставления больших финансовых возможностей регионам с низким уровнем развития сектора малого предпринимательства.
Таким образом, можно сделать вывод о том, что нельзя утверждать, что в России проблеме развития малого предпринимательства не уделяется должного внимания. Государство пытается улучшить бизнес-среду, путем разных программ и инструментов поддержки малого предпринимательства. Но в силу различных причин, начиная с особенностей законодательства, ограниченным доступом к финансовым ресурсам и заканчивая плохой информированностью, для многих малых предприятий эти меры поддержки остаются недоступными.
Реализующиеся на данный момент методы субсидирования и развития МСП, часто себя не оправдывают из–за сложности в получении и реализации возможной помощи, а большая часть субсидий при этом приходится на долю крупных предприятий.
Именно поэтому в следующей главе данной работы будутрассмотрены основные направления развития поддержки малого предпринимательства в современных условиях.


[bookmark: _Toc22761695][bookmark: _Toc101277714][bookmark: _Toc103062917]2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ОРГАНИЗАЦИИ
[bookmark: _Toc22761696][bookmark: _Toc103062918]2.1. Краткая экономическая характеристика организации
ООО «Астери» является самостоятельным хозяйствующим субъектом с правами юридического лица, имеет самостоятельный баланс, обособленное имущество, расчетный счет и осуществляет свою деятельность на основе самофинансирования и получения субсидий от государства. 
Адрес: ул. Демонстрации, 27, корп. 1, Тула (этаж 3)
Организация осуществляет свою деятельность в соответствии с законодательством РФ, действует на основании хозяйственного ведения, отвечает за результаты своей производственно-финансовой деятельности, выполнения обязательств перед поставщиками, потребителями, бюджетом, банками. 
ООО «Астери» представляет собой группу узкоспециализированных кадровых агентств и успешно работает в сфере подбора персонала с 2007 года. Отраслевая специализация кадровых агентств, входящих в Группу «Астери», и современные технологии поиска, подбора, оценки и тестирования кандидатов позволяют осуществлять ускоренный и качественный подбор персонала.
[bookmark: 339]В своей работе ООО «Астери» придерживается профессионально-этического кодекса консультантов по подбору персонала, принятого Ассоциацией консультантов по подбору персонала.
Основными целями деятельности ООО «Астери» являются:
· получение прибыли;
· обеспечение профессиональной реализации проектов в сфере управления персоналом, результат которых будет длительное время приносить
·  прямую или косвенную прибыль компаниям-клиентам и соответствовать их корпоративной культуре;
· всестороннее социальное развитие организации.
Организационная структура приведена на рисунке 2.1. 
 (
Отдел бухгалтерии
Отдел 
содействия трудоустройства
Отдел продаж
Юридический отдел
Отдел по подбору персонала
Дирекция
)
Рис. 2.1 – Организационная структура управления ООО «Астери»
Дирекция необходима для того, чтобы адаптировать персонал, как это видно из представленной структуры. Именно Дирекция возглавляет организацию, она в первую очередь отвечает за организационное управление, в том числе и методологическое. занимается информационным и юридическим сопровождением хозяйственного обеспечения. контроль и управление осуществляется в различных подразделениях организации.
Отдел бухгалтерии осуществляет организацию первичного учёта, бухгалтерский учёт, финансовую деятельность, статистическую и бухгалтерскую отчётность, контроль за сохранностью собственности, соблюдением экономии трудовых, материальных и денежных ресурсов. 
Отдел продаж занимается следующими вопросами, отвечают на телефонные звонки, работают в тесной связи с отделом по содействию трудоустройства, готовит документацию, обслуживает клиентов в офисе.
Юридический отдел осуществляет правовое регулирование деятельности организации.
Система оплаты труда для персонала построена на использовании повременно-премиальной формы. Оплата труда работников построена на основе должностных окладов и зависит от величины фактически отработанного времени и достижения конечных результатов деятельности организации. Заработная плата начисляется и выплачивается два раза в месяц согласно действующему законодательству. 
Среднесписочная численность организации по состоянию на 31 декабря 2021 года составляет 18 человек.
ООО «Астери» применяет упрощенную систему налогообложения.
Для экономической оценки деятельности организации необходимо изучение и сопоставление различных показателей, которые в наибольшей степени характеризуют экономическую деятельность организации .
Показатели деятельности ООО «Астери» были получены на основании данных отчетности организации, представлены в приложении А-В.
Основные технико-экономические показатели за 2019-2021 гг. деятельности ООО «Астери» представлены в таблице   2.1.
Таблица 2.1 
Основные показатели деятельности ООО «Астери» за 2019-2021 гг.

	Показатели
	2021
	2020
	2019

	Выручка от реализации, тыс. руб. 
	9138
	9535
	9120

	Себестоимость продаж, тыс. руб. 
	7932
	7624
	6809

	Прибыль убыток от продаж, тыс. руб. 
	-124
	505
	790

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	-124
	429
	672

	Численность работников, чел.
	18
	19
	17

	Собственный капитал, тыс. руб.
	868
	1816
	3415

	Фондоемкость, руб. 
	0,13
	0,18
	0,21

	Фондоотдача, руб.
	7,51
	5,45
	4,66

	Производительность труда, тыс. руб./чел.
	507,67
	501,84
	536,47

	Затраты на один рубль проданной продукции, руб.
	0,87
	0,80
	0,75

	Рентабельность продаж по валовой прибыли
	-0,01
	0,05
	0,09

	Рентабельность продаж по чистой прибыли
	-0,01
	0,05
	0,07



По данным таблицы 2.1 можно сделать следующие выводы. 
Отрицательным является то, что выручка от реализации не показывает устойчивый рост за анализируемый период 2019-2021 гг. При этом темп прироста себестоимости продаж в 2021 году в сравнении с 2020 годом выше темпа прироста выручки за аналогичный период.
Показатели прибыли за период 2020-2021 гг. имеют отрицательную динамику, темп прироста прибыли от продаж и чистой прибыли являются практически одинаковыми.
За анализируемый период показатель фондоемкости показывает устойчивый спад, в 2021 году показатель равен 0,13 руб., в 2020 году – 0,18 руб., а в 2019 году – 0,21 руб. Показатель фондоотдачи за анализируемый период снижается с 7,51 руб. до уровня 4,66 руб. 
Снижение фондоемкости продукции и увеличение коэффициента фондоотдачи говорит о повышении интенсивности (эффективности) использования оборудования. 
Показатель производительности труда снижается на протяжении всего анализируемого периода, что является отрицательным фактором.
По прогнозам на 2021 год темп прироста выручки от реализации должен остаться на прежнем уровне и в абсолютном выражении составит 9500 тыс. руб., при этом темп прироста себестоимости продаж должен составить 5%, что составит 8328 тыс. руб.
Таким образом, прибыль от продаж в 2021 году (прогноз) составит 72 тыс. руб. Это очень низкий результат, учитывая постоянный рост себестоимости продаж. 
Выручка не растет от года к году, себестоимость продаж увеличивается каждый год. Тем самым темп роста себестоимости опережает темп роста выручки, и компания становится убыточной.

[bookmark: _Toc22761697][bookmark: _Toc103062919]
2.2. Анализ финансового состояния и финансовой устойчивости организации
Анализ имущественного положения организации проведем через горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерского баланса.
Среднегодовая стоимость основных средств снизилась в 2021 году в сравнении с 2020 годом на 1,52%, что свидетельствует об отсутствии приобретения нового оборудования или рабочих средств.
На 2021 год приобретение основных средств в ООО «Астери» не предусмотрено.
В оборотных активах по статье «Запасы» в 2020 году в сравнении с 2019 годом наблюдается снижение на 80 тыс. руб., а в 2021 году в сравнении с 2020 годом снижение составило 145 тыс. руб.
Дебиторская задолженность увеличилась в 2020 году на 187 тыс. руб., а в 2021 году возросла на 91 тыс. руб. или 163,36%. Увеличение по статье «Дебиторская задолженность» может предупреждать о неэффективном управлении продажами.
К 2021 году планируется сократить объем дебиторской задолженности. Добиться этого планируется с помощью претензионной работы непосредственно в направлении заказчиков. Это касается и клиентов с просроченной задолженностью. Суть этого метода заключается в том, что должник обязан официально погасить свой долг и проценты по нему. Поскольку несвоевременная выплата может привести к штрафу, должники мотивированы платить его как можно раньше. В противном случае, помимо убытков и штрафов, могут возникнуть и другие последствия. 
Претензионный метод в первую очередь направлен на достижение соглашения между контрагентами и урегулирование долгового спора. В договоре должны быть указаны обязательства перед той или иной стороной, и это обязательство должно служить в течение длительного времени. В результате обе стороны приходят к соглашению, которое удовлетворит их обоих. Если стороны не придут к общему соглашению, то соглашение может служить доказательством в суде.
Анализ пассива показал, что в организации уменьшается нераспределенная прибыль в 2020 году на 948 тыс. руб., в 2021 году на 1599 тыс. руб.
Краткосрочная кредиторская задолженность уменьшилась в 2020 году на 34 тыс. руб., а в 2021 году увеличилась на 79 тыс. руб. или 14,55%.
Структура активов бухгалтерского баланса за 2021 год представлена на рисунке 2.2.

Рис. 2.2 – Структура активов баланса ООО «Астери» в 2021 г.
Основную долю в структуре активов занимают внеоборотные активы, их доля к концу 2021 года составляет 68%. В оборотных активах наибольшую долю занимает дебиторская задолженность в 2021 году – 68,7%, а в общей структуре активов дебиторская задолженность занимает 22%.
Данная особенность структуры активов объясняется тем, что большая доля внеоборотных активов связана с имеющейся на балансе у организации компьютерной техники.
Анализ структуры пассивов бухгалтерского баланса показал, что основная доля принадлежит собственному капиталу и в 2021 году составляет 67%, а доля заемного капитала – 20,9%, что является отрицательным фактором в деятельности организации. Высокая доля долга в ней может делать неразумным (опасным) привлечение новых заемных средств, поскольку риск неплатежеспособности в таких условиях чрезмерно велик.
Привлекая заемные средства, предприятие получает ряд преимуществ, которые при определенных обстоятельствах могут обернуться своей обратной стороной и повлечь ухудшение финансового состояния организации , приблизить его к банкротству.
Структура пассивов бухгалтерского баланса за 2021 год представлена на рисунке 2.3.

Рис 2.3 – Структура пассивов баланса ООО «Астери» в 2021 г.
          Т.к. ООО «Астери» является организацией по предоставлению услуг, а соответственно доля кредиторской задолженности должна быть минимальной. В данном случае кредиторская задолженность занимает внушительную, но не критичную долю пассива. Увеличение данного показателя может снизить финансовую устойчивость и платежеспособность организации .
[bookmark: _Toc22761698]Далее проведем анализ финансовой устойчивости.
Рассчитаем и проанализируем показатели, характеризующие финансовую устойчивость организации. Полученные результаты представим в таблице 2.2.


Таблица 2.2 
Анализ финансовой устойчивости
	Показатель
	Период
	Изменения к 

	
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.
	2020 г.
	2021г.

	Коэффициент финансовой автономности (независимости)
	0,75
	0,72
	0,67
	-0,05
	-0,05

	Коэффициент финансовой зависимости
	1,33
	1,39
	1,49
	0,06
	0,1

	Коэффициент финансирования
	3,03
	2,59
	2,05
	-0,44
	-0,54

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,75
	0,72
	0,67
	-0,05
	-0,05

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	-0,09
	0,11
	-0,02
	0,2
	-0,13



Для коэффициента финансовой автономности (независимости) нормативное ограничение больше 0,5. За анализируемый период показатель выше нормативного значения, но с каждым годом снижается, тем самым постепенно ухудшается финансовое состояние организации .
Коэффициент финансовой независимости может еще увеличится, поэтому финансовое состояние организации по данному показателю будет улучшаться.
На 2021 год прогнозируется увеличение показателя финансовой зависимости, но показатель останется в пределах нормативных значений.
Рекомендуемое значение коэффициента финансирования более 1. За анализируемый период коэффициент финансирования гораздо выше рекомендованного значения, это может говорить о хорошей платежеспособности. Но стоит учитывать, что с каждым годом данный показатель снижается. Поэтому его необходимо контролировать в будущих периодах.
Коэффициент финансовой устойчивости за 2019-2021 гг. падает, и в 2021 году ниже рекомендуемого значения не менее 0,75, а значит организация ООО «Астери» финансово неустойчива. На 2021 год прогнозируется значение коэффициента финансовой устойчивости не более 0,7, что по-прежнему подрывает финансовую устойчивость организации.
Коэффициент обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода имеет -0,2, а значит структура баланса компании признается неудовлетворительной. 
Проведем анализ ликвидности баланса, для этого сгруппируем активы по степени ликвидности, а пассивы по степени срочности их оплаты.
Анализ ликвидности бухгалтерского баланса ООО «Астери» за 2019-2021 гг. представлен в таблице 2.3. 
Таблица 2.3 
Анализ ликвидности баланса, тыс. руб.
	Показатель
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.
	Показа-тель
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.

	А1
	24
	118
	194
	П1
	577
	543
	622

	А2
	378
	565
	656
	П2
	0
	0
	0

	А3
	330
	250
	105
	П3
	0
	0
	0

	А4
	2489
	2044
	2013
	П4
	2644
	2434
	2346

	Баланс
	3221
	2977
	2968
	Баланс
	3221
	2977
	2968

	Сравнение
	Платежный излишек (+)/недостаток (-)

	
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.

	1
	А1 < П1
	А1 < П1
	А1 < П1

	2
	А1+А2 < П1+П2
	А1+А2 > П1+П2
	А1+А2 > П1+П2

	3
	А3 > П3
	А3 > П3
	А3 > П3

	4
	А4 < П4
	А4 < П4
	А4 < П4



По данным анализа ликвидности бухгалтерского баланса за 2021 год, можно сделать следующие выводы:
1. Предприятие не способно оплатить задолженности кредиторам из собственных денежных средств. Однако это также может означать эффективное использование денежных средств.
2. Компания не сможет оплатить обязательства путем реализации быстро реализуемых активов в денежные средства. Если кредитор решит подать заявлении по финансовой несостоятельности, то компания не сможет рассчитаться с долгами.
3. По долгосрочным обязательствам компания сможет рассчитаться, путем реализации медленно реализуемых активов в денежные средства.
4. Трудно реализуемые активы, т.е. основные средства организации , полностью финансируются из собственных средств.
По результатам данного анализа, можно сделать вывод, что компания не является абсолютно ликвидной. Однако ликвидность – не первостепенная цель ведения бизнеса, то допускаются различные комбинации неравенств при анализе ликвидности.
Также ликвидность можно оценить по коэффициентам. Такой анализ приведен в таблице 2.4.
Таблица 2.4 
Коэффициенты ликвидности за 2021 гг.
	Показатели
	2019 год
	2020 год
	2021 год
	Изменение

	
	
	
	
	2020/2019
	2021/2020

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,04
	0,22
	0,31
	0,18
	0,09

	Коэффициент быстрой ликвидности
	0,7
	1,26
	1,37
	0,56
	0,11

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,27
	1,72
	1,54
	0,45
	-0,18

	Коэффициент «критической» оценки
	0,7
	1,26
	1,37
	0,56
	0,11



Коэффициент абсолютной ликвидности в 2021 году. Данный коэффициент составляет 0,31 – общепринятой международной нормой считается значение 0,2, однако в реалиях российской действительности допускаются значения в диапазоне 0,2-0,5. Показатель говорит о том, что в ООО «Астери» постоянно подлежат погашению 31% краткосрочных обязательств компании.
В 2021 году коэффициент текущей ликвидности превышает нормативное значение, что также свидетельствует о недостаточно активном использовании оборотных активов.
Коэффициент быстрой ликвидности в 2021 году существенно превышает значение 1, что говорит о том, что ликвидные активы компании покрывают краткосрочные обязательства.
Показатель 1,54 коэффициента текущей ликвидности указывает на довольно стабильную возможность оплачивать компанией текущие счета.
В 2021 году в ООО «Астери» планируется снизить долю неработающих оборотных активов, соответственно показатели ликвидности останутся в нормативном диапазоне, но оборотные средства будут использоваться более эффективно.
Проанализируем динамику показателей финансовых результатов на основании отчетов о финансовых результатах  (таблица 2.5).
Таблица 2.5 
Анализ финансовых результатов ООО «Астери»
	Показатель
	2021 г., тыс. руб.
	2020 г., тыс. руб.
	2019 г., тыс. руб.
	Темп роста, % к предыдущему году

	Выручка от реализации
	9138
	9535
	9120
	0,96
	1,05

	Себестоимость продаж
	(7932)
	(7624)
	(6809)
	1,04
	1,12

	Валовая прибыль
	1206
	1911
	2311
	0,63
	0,83

	Коммерческие расходы
	(800)
	(906)
	(1031)
	0,88
	0,88

	Управленческие расходы
	(530)
	(500)
	(490)
	1,06
	1,02

	Прибыль от продаж
	(124)
	505
	790
	-0,25
	0,64

	Прибыль до налогообложения
	(124)
	505
	790
	-0,25
	0,64

	Налоги
	0
	75,75
	118,5
	0,00
	0,64

	Чистая прибыль
	(124)
	429
	672
	-0,29
	0,64



Выручка от реализации показывает стагнацию. Изменения от года к году незначительные. Прирост в 2020 году составил 4,55%, а в 2021 году спад – 4,16%. Показатели себестоимости продаж также увеличиваются на 11,97% и 4,04% соответственно. Отрицательным фактором является то, что темп роста себестоимости продаж в 2021 году выше темпа роста выручки за аналогичный период.
Валовая прибыль организации за анализируемый период снижается, в 2020 году на 400 тыс. руб. или 17.3%, в 2021 годом в сравнении с 2020 годом падение валовой прибыли на 705 тыс. руб. или 36,8%.
Коммерческие расходы в организации снижаются, а управленческие расходы, наоборот, увеличиваются.
Прибыль от продаж в 2020 году показала отрицательную динамику, в 2021 году происходит снижение показателя на 629 тыс. руб. или 124,5%.
Показатели прибыли до налогообложения и чистой прибыли показывают снижение, которое в 2021 году составляет по прибыли до налогообложения – 629 тыс. руб. или 124,5%, по чистой прибыли – 553 тыс. руб. или 128,8%.
   На рисунке 2.3 представлено изменение показателей прибыли организации.

Рис. 2.3 – Динамика показателей прибыли ООО «Астери»

[bookmark: _Toc22761702][bookmark: _Toc103062920]2.3. Проблемы финансового положения организации ООО «Астери»
[bookmark: _Toc101277718][bookmark: _Toc103062921]При анализе финансового состояния компании были выявлены следующие проблемы.
Организация ООО «Астери» не является финансово устойчивой, платежеспособной организацией, при этом баланс организации не является абсолютно ликвидным. В перспективном развитии ООО «Астери» необходимо улучшить платежеспособность и финансовую устойчивость, а также за счет более эффективного использования оборотных активов повысить ликвидность баланса.
Предприятие не способно оплатить задолженности кредиторам из собственных денежных средств. Однако это также может означать эффективное использование денежных средств.
Компания не сможет оплатить обязательства путем реализации быстро реализуемых активов в денежные средства. Если кредитор решит подать заявлении по финансовой несостоятельности, то компания не сможет рассчитаться с долгами.
По долгосрочным обязательствам компания сможет рассчитаться, путем реализации медленно реализуемых активов в денежные средства.
Трудно реализуемые активы, т.е. основные средства организации , полностью финансируются из собственных средств.
По результатам анализа, проведенного во второй главе, можно сделать вывод, что компания не является абсолютно ликвидной. Однако ликвидность – не первостепенная цель ведения бизнеса, то допускаются различные комбинации неравенств при анализе ликвидности.
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Малые предприятия являются одним из важнейших сектором российской экономики. Создание дополнительных рабочих мест, развитие конкуренции, а, следовательно, улучшение качества товаров и услуг, рост и развитие национальной экономики - за все это отвечает малый бизнес. Именно от нормального функционирования данной сферы в государственной экономике зависит благосостояние страны и общества. Предпринимательская среда не только содействует увеличению материального и социального потенциалов сообщества, но и формирует благосклонную почву для практической реализации возможностей и талантов каждого человека 
В современных условиях малый и средний бизнес (малое и среднее предпринимательство) является неотъемлемой частью национального экономического развития страны. А на основе всего вышесказанного можно заявить, что малое предпринимательство является важнейшим субъектом экономической системы государства и выполняет важнейшие функции для развития экономики в целом.
Однако российские субъекты малого бизнеса сталкиваются в своей деятельности с разнообразными проблемами. Это и недостаточность финансирования (для начала деятельности зачастую привлекается заемный капитал, отсутствие дополнительных финансовых источников для модернизации и развития бизнеса), непростая процедура оформления кредитов и их высокий процент, незначительные инвестиции в малый бизнес, активная конкуренция и, конечно, высокий уровень налоговой нагрузки, что приводит порой к сознательному занижению предпринимателями своей прибыли и, как следствие, к уменьшению налоговых поступлений в бюджет. Все эти факторы негативно влияют на развитие экономики.
Для этого существует различные меры государственной поддержки субъектов малого бизнеса. Деятельность органов государственного управления в данной сфере обычно направлена на реализацию следующих функций: 
1. Разработка стратегии развития предпринимательской деятельности во взаимодействии с общим социально-экономическим развитием страны. Специализированными органами должны приниматься комплексные долгосрочные меры, обеспечивающие малому и среднему бизнесу широкие возможности для развития и достижения им конкурентных преимуществ.
2. Совершенствование нормативно - правовой базы, предложение о корректировки федеральных и региональных законодательных и нормативно-правовых актов.
3. Минимизирование административных и контрольных функций государства, всевозможное поощрение предпринимательской деятельности, осуществление безопасности предпринимателей и их собственности.
4. Оказание финансовой и материальной поддержки, сдача в аренду государственной собственности и предоставление возможности покупки ее на льготных условиях, создание упрощенного доступа к государственным заказам.
5. Формирование инфраструктуры поддержки малого предпринимательства, развитие системы оказания высокоспециализированных консультационных услуг, совершенствование обучения и повышения квалификации предпринимателей. 
Однако, по мнению многих исследователей, именно финансовая поддержка, к которой относятся бюджетные инвестиции, льготные займы, государственные и муниципальные гарантии по обязательствам субъектов МСП является наиболее значимой государственной поддержкой для малых и средних предприятий.
Наиболее высокие шансы на получение госпомощи у организаций, признанных испытывающими серьезные трудности в условиях пандемии. Также в приоритете остаются:
- производство и переработка продукции в области сельского хозяйства;
- производство товаров первой необходимости;
- здравоохранение;
- сфера услуг;
- инновации.
Свои приоритеты существуют в регионах. Местные власти в праве добавлять направления в соответствии с потребностями субъекта РФ.
Меры госпомощи позволяют десяткам тысяч предприятий вести свою деятельность и не сокращать рабочие места. Высока вероятность разработки правительством в 2021 году новых пакетов, отвечающих потребностям МБ в быстро меняющихся условиях ведения бизнеса.
Прозрачная правовая система, государственная поддержка для субъектов малого предпринимательства способствуют благоприятной среде для ведения бизнеса. Например, вклад данного сектора в ВВП США составляет до 62%, что свидетельствует о довольно высокой роли малого бизнеса в американской экономике.
В настоящее время российский малый бизнес отстает от этого показателя в 3 раза. Проблемы, с которыми сталкиваются российские компании, связаны главным образом с неблагоприятными условиями ведения бизнеса.
Необходимо отметить, что в 2016 – 2019 годах субсидии из федерального бюджета распределялись на конкурсной основе. При этом предварительный лимит субсидии для каждого региона прямо пропорционально зависел от количества зарегистрированных на его территории субъектов малого предпринимательства. В то же время регион мог представить заявки на получение сверхлимитных средств субсидии при условии обеспечения соответствующего регионального софинансирования.
С 2021 года установлен новый порядок распределения субсидий, в соответствии с новыми Правилами, согласованными со Счетной Палатой Российской Федерации. По новой методике больший объем субсидий предусмотрен для тех регионов, где не сформирована базовая инфраструктура для поддержки предпринимателей. Кроме того, учитываются социально-экономические особенности для предоставления больших финансовых возможностей регионам с низким уровнем развития сектора малого предпринимательства.
Нельзя утверждать, что в России проблеме развития малого предпринимательства не уделяется должного внимания. Государство пытается улучшить бизнес-среду, путем разных программ и инструментов поддержки малого предпринимательства. Но в силу различных причин, начиная с особенностей законодательства, ограниченным доступом к финансовым ресурсам и заканчивая плохой информированностью, для многих малых предприятий эти меры поддержки остаются недоступными.
Реализующиеся на данный момент методы субсидирования и развития МСП, часто себя не оправдывают из–за сложности в получении и реализации возможной помощи, а большая часть субсидий при этом приходится на долю крупных предприятий.
Таким образом, предпринимателям малого бизнеса в России просто необходимо предоставить относительную экономическую свободу и льготы на ведение бизнеса, хотя бы на некоторое время, ввести налоговые каникулы, как для вновь созданных ИП, так и ООО во всех регионах. 
В качестве посредника между государством и предпринимателем, опираясь на опыт США, успешно сработал бы омбудсмен, который будет оказывать помощь субъектам МСП, когда они испытывают несправедливое административное давление, и рассматривать соответствие законодательства и правоприменения в отношении компаний малого бизнеса. 
Отдельно следует развивать такое направление поддержки малого предпринимательства, как усиление взаимодействия малых предприятий и представителей крупных компаний, в том числе за счет механизма субподряда, что позволит снизить риски вхождения в рынок для малых предприятий с одновременной минимизацией издержек крупных производителей.
В заключение выпускной квалификационной работы хочется отметить, что поддержка и регулирование сферы малого предпринимательства за рубежом, в частности, в странах с развитой экономикой, осуществляется на более высоком и качественно ином уровне, чем в России. В нашей стране отсутствует действенная нормативно-правовая база, регулирующая деятельность и поддержку малого предпринимательства, что не способствует созданию благоприятных экономических и правовых условий ведения бизнеса. 
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